Unternehmensverkauf/kauf

Der Unternehmensverkauf ist auch bei klein und mittelstandischen Unternehmen (KMU) heute
keine Seltenheit mehr, er erfordert aber eine detaillierte Planung, ein strukturiertes Vorgehen

und eine professionelle Umsetzung.

Im Zuge des Unternehmensverkaufs unterstitzen wir den Verkaufer beim gesamten Prozess,
von der Evaluierung méglicher Kaufer tber die Kauferansprache, der Vertragsverhandlung bis

hin zum Vertragsschluss.

Von Anfang an erarbeiten wir systematisch mit dem Verkaufer zusammen einen Verkaufsplan
seines Unternehmens. Im intensiven Dialog mit uns werden die Verkaufsaussichten des
Unternehmens erOrtert. Es werden die Aspekte, die einen Verkauf verzOgern oder einem
solchen gar entgegenstehen, erdrtert und eine Lésung erarbeitet. Der so erstellte Plan wird im

Anschluss daran umgesetzt.




Unternehmensverkauf/kauf

Unternehmenskauf

Auch der Unternehmenskauf erfordert eine planvolle Unterstitzung von K&ufern, wobei die
teilweise unterschiedlich gelagerte Kaufmotivation beriicksichtigt werden sollte.

Wir entwickeln im Zuge des Unternehmenskaufs zusammen mit dem K&ufer im ersten Schritt
ein Suchraster und eine Strategie fir ein aktives Vorgehen.

Mogliche Motive eines Kaufers kdnnen hierbei der Einstieg in neue Markte bzw.
Geschaftsfelder sein oder das Portfolio des bereits bestehenden eigenen Unternehmens zu
erweitern und so zu diversifizieren. Mitunter steht aber auch der Wunsch nach Selbststandigkeit

im Vordergrund.
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Sie bendtigen Unterstitzung beim Unternehmenskauf? Sprechen Sie uns an.
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